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Gluck als Erfolgsfaktor im Verkauf

LJHappy Sales — mit Positiver Psy-

chologie und Zeitmanagement
zum Erfolg im Verkauf* heiBt
das neue Buch von Sandra
Schubert, selbst ein gebo-
renes \erkaufstalent und
JDeutschlands charmanteste
Verkauferin®. Als erfahrene
Expertin fir Verkauf und Po-

Expertin Sandra Schubert sitive Psychologie ,schubst"

hat wertvolle Tipps flr

ie ih Teil it Hilf
VariaLat e, sig ihre Teilnehmer mit =}

von  Seminaren und Vortrégen
buchstablich zum Verkaufserfolg. Die Rosenheimerin ist
deshalb  national wund international einfach als .die

SCHUBs" bekannt. Sie gehdrt zu Deutschlands beliebtas-

ten Werkaufsreferenten (Professional Speaker GSA/SHB).

JHappy Sales* bedeutet, Spafi am Werkaufen zu haben

und diesen Spal tagtaglich aufs Neue zu erleben. Die Au-

torin wendet dazu erprobte wissenschaftliche Erkenntnisse
praktisch auf die Herausforderungen im Verkauf, im Ver-
trieb und in der Selbststandigkeit an. ,Happy Sales" ver-
knipft in 15 abwechslungsreichen Kapiteln theoretische

Grundlagen und Erkenntnisse aus der Positiven Psycholo-

gie mit praktischen Anwendungsbeispielen fir den Alltag

erfolgreicher Verk&ufer und derer, die es werden wollen.

Orei konkrete Ideen fir das Verkaufen im Flow, damit 2016

zu ginem erfolgreichen Jahr fdr Sie wird:

1. ldentifiziaren Sie Ihre Signaturstarken und planen Sie re-
gelméBig eine Starkenwoche. Jeden Tag setzen Sie eine
Stérke besonders intensiv im Verkauf ein, z. B. Montag
Kreativitit, Dienstag Mut, Mittwoch Ausdauer, etc.
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2. Bchaffen Sie sich feste Verkaufsblocke an gleichbleiben-
den Wochentagen. Sorgen Sie fir Storungsfreineit und
belohnen Sie sich nach diesen . Verkaufsritualen®. Eine
gute Idee ist auch, diese im Team durchzuflhren. Das
sorgt flr Verbindlichkeit, Verbundenheit und noch mehr
Dynamik.

3. Setzen Sie sich attraktive und herausfordernds Ziele —
nicht nur fiir das Gesamtjahr, sondern fir jede groBere
Vertriebsaufgabe. Sie fokussieren sich und kénnen sich
hinterher selbst auf die Schultern klopfen. Keine Lust auf
statische, verbale Ziele? Dann greifen Sie zur Visualisie-
rungstaktik und spornen Sie sich mit einer selbstge-
machten Collage oder einem Motivationsposter an.

Weitere Informationen zu &ffentlichen Auftritten oder indivi-

duellen Erlebnisvartrdgen und Seminaren auf www.schubs,

com. Das Buch ,Happy Sales" ist im Handel erhaltlich oder
direkt bei der Autorin per E-Mail: kontakt@schubs.com
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